
De 12 a 14 de novembro de 2018

Fortaleza-CE



Inserir fotos de possíveis segmentos (pegar fotos da 
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O P O R T U N I D A D E S  PA R A  
I N T E R N A C I O N A L I Z A Ç Ã O

D A S  M P E

Fonte: IBGE, 2014 
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CONECTIVIDADE – DATA CENTER

 A partir de julho de 2018, será iniciada a operação do cabo
submarino de fibra óptica que ligará a capital angolana Luanda a
Fortaleza;

 O equipamento ampliará a velocidade de transmissão de dados
e potencializará o acesso à informação entre os dois
continentes;

 Com extensão superior a 6.200 km, o SACS (South Atlantic Cable
System) é o primeiro cabo de fibra óptica que liga a África às
Américas via Atlântico Sul;

 Estimativa de 40 empregos diretos e mais de 800 indiretos até
2030;

 Investimento de mais de 300 milhões de dólares em projetos
tecnológicos na capital do Estado.



Fonte: Governo do Estado do Ceará, 2018 



A E R O P O R T O  I N T E R N A C I O N A L  

P I N T O  M A R T I N S

 Valor do investimento: R$ 1,4 bilhões;

 Tempo de concessão: 30 anos;

 Operações iniciadas desde julho de 2017;

 Fraport opera aeroportos em todos os
continentes: 5 na Europa, 5 na Ásia, 2 na
África, 1 na América do Sul;

 Expansão do terminal para 26.000m²;

 Expansão da pista em pelo menos 210m;

 12 pontes de embarques de aeronaves e
respectivos pátios;

 Wi-fi de alta velocidade.

H U B  A É R E O

 Início das operações em maio de 2018 com 5 voos diretos semanais de Fortaleza para
Paris-França e Amsterdã-Holanda (dois voos da Air France/Joon e três da KLM);

 Ampliação em 35% dos voos nacionais da GOL em Fortaleza;

 4 voos para capitais do Norte e do Nordeste (Recife, Salvador, Belém e Manaus);

 Nova rota entre Fortaleza e Natal;

 Aproximadamente 9 horas de voo entre Fortaleza e Europa;

 Benefícios: check-in e despacho de bagagem únicos;

 Aumento de exportações por via aérea;

 Fortalecimento do turismo regional.
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ZONA DE PROCESSAMENTO DE EXPORTAÇÃO

 Zona de livre comércio;

 Primeira em operação no Brasil;

 Área total: mais de 6.000ha;

 80% da produção destinada à exportação;

 Principais empresas: CSP, Vale, White Martins, Phoenix;

 Localização: CIPP;

 Incentivos Fiscais / Administrativos / Cambiais.



MODAL MARÍTIMO

Nova  rota :  Ás ia  → Amér ica  Lat ina  (HAMBURG SUD/MAERSK)

 O serviço fornecerá aos clientes da Maersk Line novos produtos direto para a
Colômbia, Caribe e Pecém. Isso reduzirá os tempos de trânsito e oferecerá uma
maior cobertura portuária. O novo serviço começará as operações no início de
abril de 2018;

 Nova cobertura direta (para / e de) Cingapura, Xiamen, Antofagasta, Angamos,
Iquique, Cartagena, Manzanillo e Pecém;

 Quatro serviços semanais diretos da China e da Coréia com cobertura total para o
México, América Central, Caribe e Costa Ocidental da América do Sul;

 Quatro serviços diretos de Shanghai, três serviços diretos de Ningbo, Shekou,
Hong Kong e Busan;

 Acesso direto extensivo aos portos chilenos: Angamos, Antofagasta, Iquique, San
Antonio, Valparaíso e San Vicente;

 Melhora nos tempos de trânsito para Colômbia, Panamá e Caribe;

 Melhora nos tempos de trânsito de Valparaíso e Callao para Yokohama, Busan e Shanghai por quase uma semana.



MODAL MARÍTIMO

EMPRESAS E  PAÍSES  DE  DESTINO

Estados Unidos

Paraguai
Uruguai
Porto Rico
Argentina

Ásia (Singapura, China, Hong Kong, Coreia do Sul)
Colômbia
Panamá
Espanha
Londres
Roterdã

Europa (Antuérpia / Roterdã / Hamburgo / Alemanha)

Argentina





Exportações do Nordeste crescem 32,7%
nos 9 primeiros meses de 2017

 As exportações nordestinas cresceram 32,7% nos nove primeiros meses de 2017 comparado a 2016.

 As vendas na região superaram os US$ 12 milhões, o que representa 7,6% do total das comercializações
externas brasileiras. (ETENE; MDIC, 2017)

 O destaque da região foi a comercialização dos produtos básicos, que aumentaram 44,1%, impulsionados pela
soja.

 O estado de Alagoas foi o que teve maior crescimento no período, com expansão de 128,9%, seguido por Piauí
(113%) e Ceará (77,2%).

 Os produtos semimanufaturados do Nordeste cresceram 28,8% de janeiro a setembro de 2017. Lideraram o
segmento0 as vendas de pasta química de madeira produzida por Bahia e Maranhão, a produção de ferro e aço
feita pelo Ceará, e a exportação de açúcar de cana de Alagoas.

 Os manufaturados, que possuem maior valor agregado, apresentaram aumento de 29,9% no período observado.

 A China continua sendo o país que mais importa a produção da Região, com 21% do total, seguida pelos
Estados Unidos (14,8%) e Argentina (11,7%).





XX EINNE – 2018

 Período: 12 a 14 de novembro de 2018.

 Local: Centro de Negócios SEBRAE/CE.

 Segmentos contemplados:

 Alimentos e Bebidas: cachaça, doces, chocolates, sucos, água de coco. Salão Especial de
Orgânicos e Comércio Justo: café e chás, polpa de frutas, frutas, mel, própolis e castanha;

 Cosméticos: cremes de beleza e cremes nutritivos, perfumes e águas de colônia, loções
tônicas, cosméticos capilares e sabonetes;

 Moda: infantil, praia, fitness e íntima.



CRONOGRAMA DE AÇÕES PARA O XX EINNE

Prazo final para o envio de informações e fotos dos
principais produtos das empresas aprovadas.

• Divulgação do Edital 001/2018, para inscrição e seleção
de empresas no XX EINNE;18 Junho 

a 31 Julho

• Prazo final para a inscrição no Edital do XX EINNE;Até 31

Julho

• Aprovação pelo SEBRAE das inscrições realizadas pelas
empresas e prazo final para envio do Termo de Adesão
assinado pelo representante legal da empresa;

Até 17

Agosto

• Prazo final para definição das informações dos
compradores nacionais e internacionais, para a emissão
de passagens;

Até 14

Setembro

Definição do Cronograma para as capacitações e
consultorias das empresas participantes;Até 31

Agosto

Até 28

Setembro



CRONOGRAMA DE AÇÕES PARA O XX EINNE

• Confecção do catálogo de oportunidades e agendas de
reunião;Até 15 

Outubro

• Elaboração do catálogo eletrônico dos produtos das
empresas ofertantes;

Até 31 

Outubro
• Monitoramento da Rodada de Negócios.

Realização da Rodada de Negócios;12 a 14 

Novembro

Nov/2018

a

Maio/2019



INOVAÇÕES – XX EINNE

 Edital para convidar as pequenas empresas exportadoras e importadoras;

 Salão do Importador;

 Premiação e reconhecimento das empresas exportadoras nos 20 anos de Encontro Internacional
de Negócios do Nordeste;

 Direcionamento do EINNE com base nos cenários e oportunidades para a internacionalização
das MPE.



METAS – XX EINNE

 150 empresas ofertantes

 50 compradores, sendo:

 40 internacionais;

 10 nacionais.

EINNE 2017

129 ofertantes 

EINNE 2017: 68 compradores

 58 internacionais

 10 nacionais

52 presenciais
6 virtuais

9 presenciais
1 virtual



CRITÉRIOS DE CLASSIFICAÇÃO



CATÁLOGO

Confirmar: Razão Social, Nome Fantasia, Endereço com CEP, Telefones de contatos, e-mails de
contato, nome do representante para aparecer no Catálogo.

 Fotografia: Tamanho de 21 x 15 cm (horizontal) em JPG com 300 dpi de resolução (A foto será do
produto destaque de cada empresa e para este produto precisaremos das seguintes
informações);

 NCM do Produto;

 Capacidade produtiva mensal;

 Capacidade para adequação do produto;

 Ano de fundação da empresa;

 Se fabrica com marca de terceiros.

As empresas que não tiverem foto de produto, poderão enviar a logomarca dentro das especificações técnicas
de qualidade.





EINNE 2017 - Resultados



RESULTADOS DAS REUNIÕES REALIZADAS 

Desempenho  geral das negociações



RESULTADOS DAS REUNIÕES REALIZADAS 

Desempenho  geral das negociações

Número de Negociações Gerais registradas 

no evento:
Quantidade

TOTAL DE REUNIÕES EINNE 2017 1228

Fecharam negócios no evento 226

Não fecharam negócios no evento  1002



RESULTADOS DAS REUNIÕES REALIZADAS
Desempenho  das negociações por segmento 
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TOTAL REUNIÕES A&B Fecharam negócios no evento

457

115
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Desempenho das Negociações  EINNE 2017
Segmento A&B
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TOTAL REUNIÕES COSMÉTICOS Fecharam negócios no evento

122

40

82

Desempenho das Negociações  EINNE 2017
Segmento Cosméticos
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TOTAL REUNIÕES  MODA Fecharam negócios no evento

505
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440

Desempenho das Negociações  EINNE 2017
Segmento  Moda
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TOTAL REUNIÕES  ENERGIAS Fecharam negócios no evento Não fecharam negócios no 
evento

144

6

138

Desempenho das Negociações  EINNE 2017
Segmento Energias





Edital e anexos: http://bit.ly/xxeinne

http://bit.ly/xxeinne






Unidade de Gestão e Desenvolvimento de Soluções
SEBRAE/CE
Marta Campêlo

(85) 3255.6836

marta.campelo@ce.sebrae.com.br


